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【導入事例】卸商談会を運営する当社グループの OSR 社

がオークファンロボ導入で事務作業 50％減に成功  
 

 株 式 会 社 オークファン（ 本 社 ： 東 京 都 品 川 区 、代 表 取 締 役 ： 武 永 修 一 、以 下 「 オークファン」 ） で

は、100％ 子 会 社 である大 阪 船 場 流 通 マート株 式 会 社 （ 以 下 「 OSR」 ） に当 社 の RPA 業 務 自 動

化 ツール「 オークファンロボ」 を導 入 しました。 

 導 入 後 1 ヶ月 半 で事 務 作 業 の約 50％ 減 に成 功 し、年 明 けにはオークファンロボの機 能 を更 に活 用

することで、70％ 近くの事務 作 業 の自 動 化 を見 込 んでおります。オークファンロボによる更 なる業 務 効 率

化 を図 ると共 に、これを成 功 事 例 として OSR に加 盟 いただいているサプライヤー各 社 様 へ拡 販 し、グルー

プ間 シナジーをますます発 展 させ、導 入 実 績 を高 めてまいります。 

 

導入の背景と今後について 

これまで OSR では、サプライヤーである大 手 メーカーから受 け取 った紙 媒 体 の納 品 伝 票 を、PC 上 で手

入 力 することで EDI 伝 票 （ 企 業 間 における契 約 書 や、受 発 注 をはじめとした商 取 引 に関 する文 書 を、

専 用 回 線 や通 信 回 線 を用 いてやり取 りする仕 組 み） を発 行 していました。  

しかし手 入 力 の作 業 であるため、事 務 作 業 に時 間 がかかり本 来 の業 務 ができなかったり、ミスが起 きる

可 能 性 もあったりなど、課 題 を抱 えていました。そこで当 社 が運 営 する業 務 自 動 化 ツール「 オークファンロボ」

の導 入 が始 まりました。  

 そして導 入 後 1 ヶ月 半 が経 過 し、すでにこのような事 務 作 業 の約 50％ の自 動 化 に成 功 しています。 

今 後 は更 に複 雑 化 した商 品 データの取 り込 みや経 理 業 務 への取 り組 みも進 めていく ため、営 業 や経

理 周 りの事 務 作 業 の更 なる工 数 削 減 が見 込 まれます。 

    



 

 

【 OSR 営 業 担 当 より】  

「 オークファンロボの導 入 前 は、普 段 の業 務 の 7 割 近く を事 務

作 業 に充 てなければならず、本 来 の業 務 である営 業 活 動 が全

然 できない状 態 でした。繁 忙 期 には丸 1 日 作 業 に追 われること

もありました。 

現 在 は、まだオークファンロボの全 ての機 能 を活 用 しきれていない

にも関 わらず、すでに 50％ 程 の事 務 作 業 を削 減 できたと実 感

しています。 

今 後 は益 々自 動 化 できる見 込 みなので、空 いた時 間 は営 業

担 当 として、一 人 でも多 くのお客 様 と接 し、出 展 メーカーさんや

そこの商 品 の魅 力 を伝 えていきたいと思 います。」  

 

オークファンロボについて 

 

オークファンロボ特設サイト：https://aucfanrobo.com/ 

 

オークファンロボは、IT 専門知識不要・実務担当者様向けの業務自動化ソリューション（RPA）です。パソコン上の繰

り返し作業を“引継ぎ”感覚でオークファンロボに設定することで、手軽に業務自動化・効率化 を実現できます。 

データ入力や登録などの単純作業のみならず、受発注業務や在庫管理業務などの規則性ある作業、データ集計や報

告書作成といったレポーティング作業など、様々な場面において活用いただけます。導入後は約 1 ヶ月間、専属のコンサ

ルタント担当が初期設定をサポートいたします。 

 

 

■オークファングループについて  

近年における国内の BtoB 卸売市場は 300 兆円*1 規模と推定されており、非常に大きな市場に関わらず古い取引

形態が残っています。また、SDGs*2 に始まり、世界中で廃棄ロス問題が大きくクローズアップされおり、廃棄ロスは国内

でも年間約 22 兆円規模に達すると試算しております。 

この課題に対して、オークファングループは「RE-INFRA COMPANY」をコーポレートアイデンティティとし、卸売市場にお

ける唯一無二の再流通インフラの構築・廃棄ロスの削減に取り組んでおります。 

事業においては、創業来培った売買データにより、価格と販路を最適化する「aucfan.com(オークファン)」、小売・流

通業向けのプラットフォーム「NETSEA(ネッシー)」「NETSEA オークション」を SMB（中小企業・個人事業主）に向け

展開しております。 

オークファングループは、BtoB 卸売市場・リバースロジスティクス（返品物流）市場のリーディングカンパニーを目指し、

事業展開をしてまいります。 

https://aucfanrobo.com/


 

 

*1 経済産業省 2021 年７月 30 日発表 電子商取引に関する市場調査より推察 

*2 Sustainable Development Goals（持続可能な開発目標）2015 年に国連で採択された 2030 年までに達成すべき目標 

 

オークファングループの事業構想 

 

 

オークファン概 要  

会 社 名 ：  株 式 会 社 オークファン 

代 表 者 ：  代 表 取 締 役  武 永  修 一  

設 立 ：  2007年 6月  

資 本 金 ：  8億 8,408万 円  (2021年 9月 末 現 在 ) 

従 業 員 ：  157名  (2021年 9月 末 現 在  ※連 結 ) 

所 在 地 ：  〒141-0021 東京都品川区上大崎2-13-30 oak meguro3階 

コーポレートサイト https://aucfan.co.jp/ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

本プレスリリースに関するお問い合わせ 

【 株 式 会 社 オークファン  広 報 担 当 ： 尾 藤 】  

TEL： 03-6809-0951 FAX： 03-6416-3657 Mail：  pr@aucfan.com 

https://aucfan.co.jp/
mailto:pr@aucfan.com

